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Je suis convaincue que notre réussite sur LinkedIn vient du fait que 

nous utilisons la plateforme correctement. Notre audience cible consulte 

LinkedIn pour trouver des informations qui l’aideront dans le cadre 

professionnel. En raison de cet état d’esprit, les leads réagissent bien 

lorsque nous leur proposons du contenu utile, informatif et hautement 

pertinent par rapport à leurs besoins. À l’heure actuelle, notre coût par 

lead sur LinkedIn est inférieur.  de 85% aux valeurs de référence du 

secteur.

https://business.linkedin.com/marketing-solutions
https://business.linkedin.com/marketing-solutions

